)
Наталья СТРАТУЛАТ 
сертифицированный аудитор,
директор консалтинговой фирмы,
доктор экономических наук

Организация учета на предприятиях розничной торговли (Окончание. Начало см. в № 8 журнала «Contabilitate şi audit», с.45)

Об учете торговой надбавки
 
Постановлением Правительства Республики Молдова «О мерах по упорядочению и государственному регулированию цен (тарифов)» № 547 от 4 августа 1995 г. (далее – Постановление) ограничена цена на социально значимые товары. Перечень социально значимых товаров, реализуемых по свободным ценам с применением ограниченной торговой надбавки к свободной отпускной цене приведен в приложении № 3 к Постановлению. Данное Постановление устанавливает, что производимые и поставляемые в торговый оборот на территории Республики Молдова товары реализуются по отпускным ценам с применением торговой надбавки, не превышающей 20% отпускной цены, включающей НДС. Следовательно, базой для определения максимального уровня торговой надбавки является стоимость товара, включающая НДС. Постановление обязывает юридических и физических лиц при реализации социально значимых товаров отражать в налоговой накладной, накладной и в Акте закупки товаров свободную отпускную цену или цену приобретения и торговую надбавку, а при реализации строительных материалов также транспортные расходы на территории Республики Молдова2.
В современных условиях розничное торговое предприятие имеет право в соответствии с НСБУ 2 работать при помощи любого варианта метода розничных продаж. Главное – утвердить выбранный вариант метода в учетной политике.
Наличие современных компьютерных программ позволяет вести учет торговой надбавки не только в бухгалтерских целях, но и для контроля менеджерами валовой прибыли и продажной цены.
Так, например, при поступлении товара на счетах 821, 825 учитываются торговая надбавка и НДС в розничной цене поступившего товара. При выбытии товара независимо от изменения продажной цены по дебету счетов 821 и 825 списывается сумма, которая была определена при поступлении товара. Реальная продажная цена отражается по кредиту счета 611 и счета 5342.
Например, первоначальная стоимость единицы товара 100 леев (без НДС), менеджером установлена продажная цена (без НДС) – 150 леев, НДС – 30 леев. Соответственно были произведены следующие бухгалтерские записи:
• Дт 217 Кт 521 – 100 леев
• Дт 5342 Кт 521 – 20 леев
• Дт 217 Кт 821 – 50 леев
• Дт 217 Кт 825 – 30 леев.
Данная единица товара была реализована по розничной цене 162 лея. В учете эта операция отражается бухгалтерской записью:
• Дт 241 Кт 611, 823 или 846 – 133 лея и
• Дт 241 Кт 5342 – 27 леев;
на себестоимость продаж будет списана первоначальная стоимость – Дт 711 Кт 217 – 100 леев, а счета 821 и 825 будут закрыты на суммы торговой надбавки и НДС, установленные в момент поступления товара, проводками:
• Дт 821 Кт 217 – 50 леев и
• Дт 825 Кт 217 на 30 леев.
Такая постановка учета избавляет бухгалтера от необходимости составления актов переоценки.
При этом же варианте компьютерного учета товаров в бухгалтерии на основании учетной политики отражение поступления товаров на счетах может осуществляться по первоначальной стоимости без учета торговой набавки и применения счетов 821 и 825.
Как в первом, так и во втором случае компьютер выдает отчет о ситуации с торговой надбавкой (валовой прибылью). На любую дату на основании компьютерного отчета о реализованных товарах как бухгалтером, так и менеджером может быть проконтролирована и проанализирована ситуация с процентом изменения торговой надбавки.
Приведем извлечение из формы подобного отчета.
 

Извлечение из Отчета о реализованных товарах
 

	Товар
	Количество
	Первоначальная цена
	Цена продаж
	Сумма
	Цена прайса (без НДС)
	% скидки

	Итого по группе товаров
	5
	-
	-
	517
	-
	-

	Выручка от реализации товаров группы 32024517 (01.10.09)
	1
	-
	-
	65
	-
	-

	Номенклатурный номер товара 205
	1
	55
	65
	65
	72
	– 10

	Выручка от реализации товаров группы 32024639 (01.10.09)
	1
	-
	-
	120
	-
	-

	Номенклатурный номер товара 215
	1
	90
	120
	120
	120
	-

	Выручка от реализации товаров группы 32024519 (01.10.09)
	3
	-
	-
	332
	-
	-

	Номенклатурный номер товара 85
	1
	100
	138
	138
	163
	– 15

	Номенклатурный номер товара 122
	1
	90
	100
	100
	181
	– 45

	Номенклатурный номер товара 197
	1
	75
	94
	94
	104
	– 10


 
При отсутствии компьютерных программ выбор варианта метода розничных продаж и организация учета имеют особое значение.
Если предприятие применяет метод розничных продаж с учетом торговой надбавки, то в бухгалтерском учете формируется продажная стоимость товара на момент его поступления.
Рассмотрим этот порядок на примере.
Пример. Предположим, что цена приобретения одной пачки макарон составляет 6,00 лея (без НДС), а цена реализации, включая НДС – 7,80 лея. Следовательно, с каждой пачки реализованных макарон торговое предприятие исчислит НДС в размере 1 лея 30 бань (7,80 : 6) и получит валовую прибыль (торговую надбавку) в сумме 0,50 лея (7,80 – 6,00 – 1,30). Количество поступивших макарон – 1 000 пачек, реализовано в отчетном периоде – 600 пачек.
Учет товаров по продажной стоимости осуществляется следующим образом (см. таблицу 12):
 

Таблица 12
 
	№ 
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Отражена покупная стоимость макарон без НДС (1 000 х 6,00)
	6 000
	217
	521

	2.
	Принят в зачет НДС от стоимости приобретения
	1 200
	5342
	521

	3.
	Определена торговая надбавка в продажной стоимости поступивших макарон (1 000 х 0,50)
	500
	217
	821

	4.
	Подсчитана сумма НДС в розничной стоимости поступивших макарон (1 000 х 1,30)
	1 300
	217
	825

	5.
	Продано макарон в отчетном периоде (600 х 7,80)
в том числе:
– по продажной стоимости (600 х 6,50);
– НДС(4 680 : 6)
	4 680
 
 
3 900
780
	241
 
 
823
823
	823
 
 
611
5342

	6.
	Списана себестоимость продаж макарон (600 х 6)
	3 600
	711
	217

	7.
	Списана торговая надбавка, относящаяся к реализованным макаронам (600 х 0,5)
	300
	821
	217

	8.
	Списывается сумма НДС, относящаяся к розничной стоимости реализованных макарон (600 х 1,30)
	780
	825
	217


 

В этой системе применяется счет 823 «Выручка от реализации товаров в розницу» или 846 с таким же названием. Такой счет необходим для отражения по кассе всей выручки, полученной от реализации товаров, которая в конце периода делится на доход и сумму НДС.
 
Об учете переоценки товаров
Важным моментом в учете товаров по продажной стоимости является необходимость постоянного документального актирования и учета любой переоценки товаров.
В течение отчетного периода предприятие может неоднократно осуществлять переоценку товаров. Пересмотр розничных цен связан с увеличением (дооценкой) или снижением (уценкой) торговой надбавки (счет 821) и суммы НДС на счете 825.
В компьютерной программе акты переоценки должны создаваться автоматически и на основании этих актов корректируются счета 217, 821,825.
Розничные цены могут быть установлены ниже стоимости приобретения товаров. Товары оцениваются ниже первоначальной стоимости, как правило, при их порче, устаревании, сезонных распродажах, снижении рыночной стоимости ниже первоначальной, увеличении расходов, связанных с организацией продаж.
Порядок организации и отражения переоценки товаров в бухгалтерском учете зависит от выбора варианта метода розничных продаж, что, безусловно, должно найти отражение в Учетной политике торгового предприятия.
Пример. Предположим, что 12 октября в связи с отсутствием спроса снижены на 10% розничные цены на макароны, что оформлено актом переоценки.
Остаток макарон на складе – 400 пачек.
 
Извлечение из Акта переоценки товаров на 12 октября:
(в леях)
	№ п/п
	Показатель
	Покупная цена 
(без НДС)
	Торговая надбавка
	НДС 
((гр.3 + гр.4) х 20%)
	Розничная цена 
(сумма гр.3 – гр.5)
	Розничная стоимость 
(гр.6 х коли​чество товаров)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1.
	Сумма до переоценки 
(на единицу товара)
	6,0
	0,50
	1,3
	7,8
	3 120

	2.
	Сумма после переоценки (на единицу товара)
	6,0
	0,175
	1,235
	7,41
	2 964

	3.
	Разница (на единицу товара) (стр.2 – стр.1)
	-
	– 0,325
	– 0,065
	– 0,39
	– 156

	4.
	Разница по всему количеству переоцениваемого товара (стр. 3 х количество товаров)
	-
	– 130
	– 26
	– 156
	X


13 октября руководство магазина решает снизить стоимость чая I сорта в связи с предпраздничной распродажей и снижением рыночной цены на данный сорт чая. Остаток чая – 200 пачек.
Извлечение из Акта переоценки товаров на 13 октября:
(в леях)
	№ п/п
	Показатель
	Покупная цена (без НДС)
	Торговая надбавка
	НДС 
((гр.3 + гр.4) х 20%)
	Розничная цена
(сумма гр.3 – гр.5)
	Розничная стоимость 
(гр.6 х коли​чество товаров)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1.
	Сумма до переоценки 
(на единицу товара)
	21
	2
	4,60
	27,60
	5 520

	2.
	Сумма после переоценки
(на единицу товара)
	16,10
	-
	3,22
	19,32
	3 864

	3.
	Разница (на единицу товара) (стр.2 – стр.1)
	– 4,90
	– 2,0
	– 1,38
	– 8,28
	– 1 656

	4.
	Разница по всему количеству переоцениваемого товара (стр.3 х количество товаров)
	– 980
	– 400
	– 276
	– 1 656
	х


 
По данным переоценки видно, что и в первом, и во втором случае произведена уценка товара. Причем в первом варианте уценка задела только торговую надбавку, а во втором – товар оценен ниже первоначальной стоимости на 4,90 лея на одну пачку (8,28 – 1,38 – 2).
В бухгалтерии магазина в октябре производятся следующие бухгалтерские записи:
 
Таблица 13
 
 
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Отражается сумма уценки чая I сорта ниже первоначальной стоимости (200 х 4, 90)*
	980
	714
	217

	2.
	Отражается сумма уменьшения торговой надбавки в розничной стоимости макарон и чая I сорта (156 – 26) + (1 656 –276 – 980)
	530
	821
	217

	3.
	Отражается сумма уменьшения НДС в розничной стоимости макарон и чая Iсорта в связи с их уценкой 26 + (276 – 196)
	106
	825
	217

	 
	Всего уценка (156 + 1 656)
	1 616
	-
	-


________________________________________
* Согласно НК при реализации товаров ниже стоимости приобретения производится восстановление НДС, ранее принятого в зачет, если утрата потребительских свойств товаров не подтверждена органами и службами, на которые возложены подобные функции.
 
Следует подчеркнуть, что потери от уценки товаров ниже первоначальной стоимости не будут признаны при налогообложении как расход и должны корректироваться при заполнении Декларации по подоходному налогу.
Если в бухгалтерии розничного торгового предприятия учет товаров осуществляется методом розничных продаж по первоначальной стоимости без учета торговой надбавки, то в этом случае при пересмотре розничных цен в пределах торговой надбавки инвентаризация не производится и акты переоценки не составляются. Основными преимуществами применения данного варианта метода розничных продаж является, во-первых, меньшее число бухгалтерских записей, так как на счетах не отражается формирование розничных цен. Во-вторых, упрощается процедура переоценки товаров. Как правило, она связана только с изменением цены товара на его ценнике.
Однако если цена товара устанавливается ниже его первоначальной стоимости, то в этом случае требуется составление Акта переоценки.
Если розничный магазин ведет учет товаров по первоначальной стоимости (без учета торговой надбавки), то в этом случае в соответствии с решением и распоряжением руководителя предприятия, например, на 15 октября будет изменена розничная цена на ценнике с 27,60 лея на 19,32 лея. При этом инвентаризация и записи в учете не производятся.
В период существующей экономической нестабильности составление договоров в условных единицах внутри страны приносит очевидную выгоду как поставщику, так и покупателю. По условиям договора расчеты между поставщиком и покупателем осуществляются после продажи товара по курсу национального банка на дату перечисления денежных средств.
Рассмотрим эту ситуацию на примере.
Пример. Розничное торговое предприятие получило товары от местного поставщика 20 апреля на сумму 1 800 у. е. Курс национального банка на 20.04. составил 9,80 лея за одну у. е.
Товары проданы до 15 мая этого же периода. Курс – 10 леев за одну у. е.
В бухгалтерии покупателя за период с 20.04. по 15.05. произведены следующие бухгалтерские записи:
– на стоимость товаров, поступивших 20.04
Дт 217 Кт 521 – 14 700 леев [(1 800 х 9,8) – 2 940];
– на сумму НДС, подлежащую оплате поставщику
Дт 5342 Кт 521 – 2 940 леев [(1 800 х 9,8): 6];
– на сумму поступившей выручки от реализации полученных товаров
Дт 241 Кт 611 – 25 000 леев;
– на сумму НДС от реализации полученных товаров
Дт 241 Кт 5342 – 5 000 леев (25 000 х х 0,20);
– на себестоимость продаж реализованных товаров
Дт 711 Кт 217 – 14 700 леев;
– на сумму задолженности, перечисленной поставщику
Дт 521 Кт 242 – 18 000 леев (1 800 х 10);
– на суммовую разницу
Дт 711 Кт 521 – 300 леев*;
– на сумму НДС на основании дополнительной налоговой накладной
Дт 5342 Кт 521 – 60 леев.
Для отражения на счетах данной корректировки себестоимости продаж товаров следует вести аналитический учет поступления и реализации товаров, а также расчетов по каждой партии с обязательным составлением Акта сверки и выпиской поставщиком товарно-транспортной накладной (безтоварной) или дополнительной налоговой накладной.
 
Расчет себестоимости продаж
Важнейшим этапом учета и оценки товаров является порядок расчета себестоимости продаж, который зависит от системы бухгалтерского учета товаров, метода оценки и компьютеризации.
При применении индивидуального метода учета товаров себестоимость продаж соответствует первоначальной стоимости каждого товара, взятого для реализации из соответствующей партии.
При применении натурально-стоимостного метода учет всех товаров компьютеризирован, поэтому себестоимость продаж известна за период и равна либо стоимости первых партий при применении метода ФИФО, либо средневзвешенной стоимости при применении метода средневзвешенной стоимости.
Стоимостный метод применяется, если учет товаров осуществляется вручную или частично компьютеризирован.
Рассмотрим порядок учета товаров с применением стоимостного метода розничных продаж (с учетом и без учета торговой надбавки) по средневзвешенной стоимости (см. таблицы 14–18).
 
Таблица 14
Товарный отчет при применении метода розничных продаж
 

	Показатели
	Покупная стоимость
	Продажная стоимость без НДС
	НДС
	Розничная стоимость
	Многооборотная тара

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Сальдо на начало периода
	1 000
	1 500
	300
	1 800
	-

	Приход за период
	-
	-
	-
	-
	-

	- НН YD № 0100223
	10 000
	15 000
	3 000
	18 000
	-

	- ТТН MF № 898850
	4 000
	5 000
	1 000
	6 000
	-

	– Акты закупки и т.д.
	-
	-
	-
	-
	-

	– Уценка, предоставленная поставщиком, возврат поставщику
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого чистые закупки
	14 000
	20 000
	4 000
	24 000
	-

	Товары, подготовленные к продаже
	15 000
	21 500
	4 300
	25 800
	-

	Расход за период
	Х
	-
	-
	-
	-

	– Продажи в розницу
	Х
	7 500
	1 500
	9 000
	-

	– Мелкий опт
	Х
	1 500
	300
	1 800
	-

	– Недостача (Акт)
	Х
	500
	100
	600
	-

	– Порча (Акт)
	Х
	100
	20
	120
	-

	– Возврат и т.д. (+)
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого расход
	Х
	9 600
	1 920
	11 520
	-

	Сальдо на конец периода
	Х
	11 900
	2 380
	14 280
	-


___________________________________________
* Данная суммовая разница может быть отражена как курсовая разница на счете 722.
 
► В товарном отчете отражается остаток на начало периода по первоначальной и предполагаемой продажной стоимости, из предыдущего товарного отчета переносится остаток на конец предыдущего периода.
► В течение отчетного периода (смена, декада, месяц) на основании документов строгой отчетности формируются итоговые данные по первоначальной и предполагаемой продажной стоимости поступивших товаров.
► В течение отчетного периода на основании данных кассового аппарата, налоговых накладных, выписанных на мелкий опт, актов недостачи или порчи отражаются розничная и продажная стоимость выбывших товаров.
► Сальдо на конец периода рассчитывается по розничной и продажной стоимости (без НДС) как результат от сложения товаров, подготовленных к продаже, за вычетом суммарного расхода. Данный расчет производится в графах 3, 4 и 5.
Если товарные отчеты составляются за период - смена, декада, необходимо составлять Накопительную ведомость.
Предположим, что товарный отчет составлен нашим предприятием за месяц. При варианте I метода розничных продаж с учетом торговой надбавки составляется следующий расчет себестоимости продаж (методом текущей оценки по средневзвешенной стоимости).
 
Таблица 15
Вариант I. Расчет себестоимости продаж методом розничных продаж с учетом торговой надбавки
(в леях)
	№ п/п
	Показатели
	Покупная стоимость
	Торговая надбавка
	Продажная стоимость (без НДС)
	Процент торговой надбавки
	НДС
	Розничная стоимость

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.
	Сальдо на начало периода
	1 000
	500
	1 500
	Х
	300
	1 800

	2.
	Чистые закупки
	14 000
	6 000
	20 000
	Х
	4 000
	24 000

	3.
	Товары, подготовленные к продаже
(стр. 1 + стр. 2)
	15 000
	6 500
	21 500
(25 800 - 4 300)
	30, 23%
(6 500 : 21 500) х 100%
	4 300
	25 800

	4.
	Продажа (–)
	Х
	Х
	9 000
	Х
	1 800
	10 800

	5.
	Недостача (–)
	349 (500 -151)
	151(500 х 30,23%)
	500
	Х
	100
	600

	6.
	Порча (–)
	70 (100 - 30)
	30 (100 х 30,23%)
	100
	Х
	20
	120

	7.
	Возврат покупателями (+)
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	8.
	Сальдо на конец периода
(по гр.5 стр.8 = стр.3 – стр.4 – – стр.5 – стр. 6 + стр.7)
	8 303
(11 900 - 3 597)
	3 597
(11 900 х 30,23%)
	11 900
	X
	2 380
	14 280

	9.
	Себестоимость продаж
(по гр. 3 стр.9 = стр.3 – стр.5 – – стр.6 + стр.7 – стр.8)
	6 278
	X
	X
	X
	X
	X

	10.
	Валовая прибыль (торговая надбавка) (гр.5 стр. 4 – гр.3 стр.9)
	X
	2 722
	X
	X
	X
	X

	11.
	НДС
	X
	X
	X
	X
	1 800 (стр.4)
	X


Проверка: 2 722 (9 000 – 6 278).
 

Бухгалтерские записи к варианту I.
 
Таблица 16
	№ п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Получена выручка от реализации товаров (отражается в течение периода)
	10 800
	241
	823

	2.
	В конце периода признан доход от реализации товаров за текущий период
 – по продажным ценам
– НДС
	 
9 000
1 800
	 
823
823
	 
611
5342

	3.
	Учтены товары, возвращенные покупателями:
– по стоимости продаж
– НДС
	 
-
-
	 
822
534
	 
241
241

	4.
	Сторнируется продажная стоимость возвращенных покупателями товаров
	-
	611
	822

	5.
	Сторнируется себестоимость продаж возвращенных покупателями товаров Средний процент торговой надбавки применяется из расчета себестоимости продаж того периода реализации, когда возвращенный товар был реализован
	-
	822
	711

	6.
	Оприходованы товары, возращенные покупателями на основании Акта возврата
	-
	217
	822

	7.
	Начислена торговая надбавка на товары, возвращенные покупателями
	-
	217
	821

	8.
	Начислен НДС в розничной стоимости товаров, возвращенных покупателями
	-
	217
	825

	9.
	Переоценка:
– уценка первоначальной стоимости товаров*
	-
	714
	217

	10.
	Уменьшение торговой надбавки в стоимости уцененных товаров
	-
	821
	217

	11.
	Уменьшение суммы НДС в стоимости уцененных товаров в пределах торговой надбавки
	-
	825
	217

	12.
	Увеличение торговой надбавки в связи с дооценкой товаров
	-
	217
	821

	13.
	Увеличение суммы НДС в связи с дооценкой товаров
	-
	217
	825

	14.
	Списана первоначальная стоимость недостающих, испорченных товаров, выявленных при инвентаризации (349 +70)
	419
	714
	217

	15.
	Восстановлен НДС от первоначальной стоимости недостающих, испорченных товаров
	84
	713
	5342

	16.
	Списана торговая надбавка, учитываемая в розничной стоимости недостающих, испорченных товаров (151 + 30)
	181
	821
	217

	17.
	Списана сумма НДС, учитываемая в розничной стоимости недостающих, испорченных товаров (100 + 20)
	120
	825
	217

	18
	Отражена себестоимость продаж реализованных товаров
	6 278
	711
	217

	19.
	Списывается торговая надбавка в розничной стоимости реализованных товаров
	2 722
	821
	217

	20.
	Списывается сумма НДС в розничной стоимости реализованных товаров
	1 800
	825
	217


_________________________________________
* При реализации товаров ниже стоимости приобретения производится восстановление НДС, ранее принятого в зачет, если утрата потребительских свойств товаров не подтверждена органами и службами, на которые возложены подобные функции.
 
Таблица 17
Вариант II. Расчет себестоимости продаж методом (без учета торговой надбавки) розничных продаж
(в леях)
	№ п/п
	Показатели
	Первоначальная стоимость
	Продажная стоимость (без НДС)
	Коэффициент
	НДС
	Розничная стоимость

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1.
	Сальдо на начало периода
	1 000
	1 500
	Х
	300
	1 800

	2.
	Чистые закупки
	14 000
	20 000
	Х
	4 000
	24 000

	3.
	Товары, подготовленные к продаже (стр.1 + стр.2)
	15 000
	21 500
	0,6977 
(15 000:21 500)
	4 300
	25 800

	4.
	Продажа (–)
	Х
	9 000
	Х
	1 800
	10 800

	5.
	Недостача (–)
	500 х 0,6977 = 349
	500
	Х
	100
	600

	6.
	Порча (–)
	100 х 0,6977 = 70
	100
	Х
	20
	120

	7.
	Возврат покупателями (+)
	-
	-
	-
	-
	-

	8.
	Сальдо на конец периода
По гр.3 стр.8= стр.3 – стр.4 – стр.5 – стр. 6 + стр.7
	8 303
(11 900 х 0,6977)
	11 900
	Х
	2 380
	14 280

	9.
	Себестоимость продаж
(гр.3 стр.3 – стр.5 – стр.6 + стр.7 – стр.8)
	6 278
	X
	Х
	Х
	Х

	10.
	Валовая прибыль (торговая надбавка)
	X
	2 722
	Х
	Х
	Х


В этой таблице вместо процента торговой надбавки определяется коэффициент отношения первоначальной стоимости товаров, подготовленных к продаже (стр. 3 гр. 3), к их продажной, стоимости (стр. 3 гр. 4).
 

Бухгалтерские записи к варианту II:
 
Таблица 18
	№ 
п/п
	Содержание хозяйственной операции
	Сумма 
(в леях)
	Корреспондирующие счета

	
	
	
	дебет
	кредит

	1.
	Отражается покупная стоимость поступивших товаров
	14 000
	217, 5342
	521

	2.
	Сумма ТЗЗ и таможенных пошлин и сборов, связанных с приобретением товаров
	 
	217
	539, 229, 227,532

	3.
	Возврат поставщикам
	( - )
	217
	521, 5342

	4.
	Скидки и уценка товаров
	( - )
	217
	521, 5342

	 
	Итого чистые закупки
	14 000
	 
	 

	3.
	Сумма НДС, уплаченная поставщикам (таможне)
	2 800
	5342
	229, 227, 532

	4.
	На продажную стоимость реализованных товаров (без НДС)
	9 000
	241
	611

	5.
	На сумму НДС от продажной стоимости реализованных товаров
	1 800
	241
	5342

	6.
	На сумму недостачи товаров:
	 
	 
	 

	 
	– сверх норм естественной убыли
	-
	-
	-

	 
	– в пределах норм естественной убыли
	349
	714
	217

	 
	НДС
	-
	713
	5342

	7.
	На сумму порчи товаров
	70
	714
	217

	 
	– НДС
	14
	713
	5342

	9.
	На сумму возврата от покупателей
	-
	217
	822

	10.
	Списывается себестоимость реализованных товаров (себестоимость продаж)
	6 278
	711
	217


 
Каждое торговое предприятие самостоятельно решает, каким вариантом метода розничных продаж вести учет товаров, какую систему учета товаров применять, какие методы оценки активов использовать. Главное, чтобы выбранные варианты учета были зафиксированы в учетной политике в соответствии с законодательными, нормативными документами или расчетами предприятия.
При применении стоимостной системы учета товара необходима полная инвентаризация остатков товаров в конце каждого месяца и сравнение их стоимости продаж с расчетом. Также большое значение имеет компьютерная программа. К сожалению, в настоящее время многие вопросы отданы на откуп программистам, поэтому часто требования национальных стандартов игнорируются. В связи с этим для правильной постановки задач бухгалтеру необходимо понимание основных вопросов учета и оценки товаров.
 
3. Оценка товаров в финансовых отчетах (последующая оценка)
Последующая оценка товаров должна быть произведена в финансовых отчетах по наименьшей сумме из себестоимости и ЧСР, как регламентирует НСБУ 23.
Согласно НСБУ 2 «Чистая стоимость реализации (ЧСР) – это предполагаемая продажная цена товарно-материальных запасов в ходе обычной хозяйственной деятельности, уменьшенная на предполагаемые расходы на комплектацию и организацию продаж».
Разница между себестоимостью и ЧСР товаров, полученная в связи с их оценкой по чистой стоимости реализации, представляет собой потери, которые следует признать как расход отчетного периода, а также уменьшить на величину потерь стоимость товаров, сделав при этом бухгалтерскую запись Дт 714 Кт 217.
Оценка ТМЗ по чистой стоимости реализации производится:
a) по видам;
b) по группам взаимозаменяемых единиц (в пределах одного и того же ассортимента), имеющим одинаковое назначение или конечное применение, произведенным и реализованным в одной и той же географической зоне.
Если на отчетную дату следующего периода товары не реализованы или не использованы на внутренние нужды, они вновь оцениваются по наименьшей сумме из первоначальной стоимости и чистой стоимости реализации. Возможно, на конец следующего периода ЧСР их остатка возрастет. Тогда пересмотр стоимости товарных запасов, ранее оцененных по чистой стоимости реализации, может быть осуществлен в пределах их первоначальной стоимости. Разница между первоначальной стоимостью товаров и их чистой стоимостью реализации, полученная от увеличения последней, относится на операционные доходы отчетного периода и увеличивает стоимость ТМЗ бухгалтерской записью Дт 217 Кт 612.
Переоценка ТМЗ в финансовых отчетах соответствует требованию Международного стандарта финансовой отчетности 2 «Запасы».
Метод наименьшей оценки товаров в финансовых отчетах необходим для четкого определения финансового положения предприятия, для реального расчета расходов и прибыли, для информационного обеспечения процесса принятия решений всеми пользователями финансовой отчетности.
Оценка товаров по ЧСР применяется розничными торговыми предприятиями Молдовы в части неликвидных и испорченных товаров. Оценка по ЧСР товаров, срок годности которых в скором времени истекает, предприятия осуществляют неохотно, поскольку потери от уценки не принимаются при налогообложении4.
Порядок уценки товаров предприятию необходимо устанавливать в учетной политике.
При выполнении требований НСБУ 2 в балансе розничного предприятия стоимость товаров в финансовых отчетах может включать первоначальную стоимость одних товаров и чистую стоимость реализации других.
Оценка товаров по чистой стоимости реализации в финансовом учете на конец отчетного периода выгодна предпринимателю, так как переоцененный товар не принесет убытков в следующем отчетном периоде. В том случае, если, по мнению предпринимателя, данный товар будет востребован позже, его следует придержать, а когда чистая стоимость реализации на этот товар значительно возрастет в другом отчетном периоде, можно будет не только компенсировать убытки, но и получить доход.
Для изучения порядка оценки товаров и отражения их в финансовых отчетах используем условия примера розничного продовольственного магазина «Люкс».
Остатки товаров на конец отчетного периода, при условии их оценки по средневзвешенной стоимости, по данным нашего примера будут следующими (см. таблицу 19).
 
Таблица 19
Данные об остатках товаров по магазину «Люкс»
(в леях)
	Наименование товара
	Количество
	Первоначальная цена единицы товара
	Первоначальная стоимость, всего

	Чай I сорта
	200
	20,67
	4 134

	Чай II сорта
	350
	16,20
	5 670

	Чай III сорта
	400
	11,14
	4 456

	Печенье
	1200
	3,33
	3 996

	Макароны
	400
	5,56
	2 224

	Итого
	 
	 
	20 480


 
Учитывая положения НСБУ 2, магазин определяет предполагаемую продажную цену на рынках Кишинева по данным маркетинговых исследований, а также осуществляет расчет предполагаемых коммерческих расходов, связанных с реализацией товаров. Порядок расчета предполагаемых коммерческих расходов разрабатывается и утверждается руководителем и главным бухгалтером розничного торгового предприятия.
 
Таблица 20
Предполагаемые рыночные цены и расходы по организации продаж
(в леях)
	Наименование товара
	Предполагаемая продажная цена единицы товара
	Предполагаемые расходы по организации продаж на единицу товара

	
	минимальная
	максимальная
	

	Чай I сорта
	32
	38
	0,50

	Чай II сорта
	17
	20
	0,30

	Чай III сорта
	8
	10
	0,20

	Печенье
	5
	7
	0,10

	Макароны
	3,60
	6
	0,10


 
На основании проведенных расчетов определим наименьшую сумму из первоначальной стоимости товаров и чистой стоимости реализации с целью определения их балансовой стоимости. При этом также следует учитывать требования НСБУ 2 (п. 29 b)) – осуществлять такую оценку товаров по ЧСР только после подтверждения тенденции снижения рыночных цен после 1-го января, т.е. даты составления финансового отчета (НСБУ 10). Наиболее рационально последующую оценку всех товаров осуществлять с помощью специальной компьютерной программы. Если такая программа отсутствует, по нашему мнению, необходимо применять наименьшую оценку только тех товаров, рыночная цена которых упала ниже уровня их первоначальной стоимости.
Предполагаемая продажная цена чая I сорта на исследованном рынке колеблется от 32 до 38 леев, предполагаемые расходы на организацию продаж по расчету бухгалтерии составляют 0,50 лея на единицу товара. Следовательно, нижний предел ЧСР составит 31,50 лея (32 – 0,50), а верхний – 37,50 лея (38 – 0,50). Первоначальная стоимость одной пачки чая I сорта ниже минимальной суммы чистой стоимости реализации, поэтому в балансе чай I сорта оценивается по первоначальной стоимости (фактической себестоимости), так как она меньше, чем чистая стоимость реализации. Аналогичный результат по чаю II сорта и печенью. Потерь от оценки по чистой стоимости реализации в данном случае быть не может.
Предполагаемая продажная цена чая III сорта на исследованном рынке колеблется от 8 до 10 леев, предполагаемые расходы на организацию продаж по расчету бухгалтерии составляют 0,20 лея на единицу товара. Следовательно, нижний предел ЧСР составит 7,80 лея (8 – 0,20), а верхний – 9,80 лея (10 – 0,20). Первоначальная стоимость одной пачки чая III сорта выше максимальной суммы чистой стоимости реализации. Однако, учитывая, что предполагаемая розничная цена этого товара включает торговую надбавку, расходы по реализации продаж и сумму НДС чай III сорта в балансе оценивается по минимальной величине чистой стоимости реализации. Поэтому в балансе чистая стоимость реализации чая III сорта составит 3 120 леев (400 х 7,80). Потери признаются в сумме 1 336 леев (4 456 – 3 120) на конец данного отчетного периода, однако при реализации чая III сорта в следующем отчетном периоде предприятие получит прибыль, если рыночная цена будет соответствовать 10,00 лея (НСБУ 2). Аналогичный результат получен по макаронам. Потери признаются в сумме 609 леев (1 624 – 1 015).
Разница между себестоимостью и ЧСР товаров, полученная в связи с их оценкой по чистой стоимости реализации, составила 1 945 леев и представляет собой потери, которые магазин должен признать как расход отчетного периода, а также уменьшить на его величину стоимость товаров, что отражается бухгалтерскими записями:
• Дт 714 Кт 217
• Дт 821 Кт 217
• Дт 825 Кт 217.
Если на отчетную дату следующего периода товары не реализованы или не использованы на внутренние нужды, они вновь оцениваются по наименьшей сумме из первоначальной стоимости (фактической себестоимости) и чистой стоимости реализации. Возможно, на конец следующего периода ЧСР их остатка возрастет. Тогда пересмотр стоимости товарных запасов, ранее оцененных по чистой стоимости реализации, может быть осуществлен в пределах их первоначальной стоимости. Разница между первоначальной стоимостью товаров и их чистой стоимостью реализации, полученная от увеличения последней, относится на операционные доходы отчетного периода и увеличивает стоимость ТМЗ. Используя данные магазина «Люкс», предположим, что 31.12.2008 г. чистая стоимость реализации одной пачки чая III сорта бухгалтерией магазина «Люкс» определена в сумме 12,80 лея, а остаток этого товара составил 60 пачек. В течение 2008 года реализованы 340 пачек чая III сорта.
Проанализируем показатели пересмотра балансовой стоимости товара, ранее оцененного по чистой стоимости реализации:
а) продажа чая III сорта в 2008 году в количестве 340 штук по рыночной цене 8 леев за штуку благодаря оценке по наименьшей стоимости принесла магазину в следующем за переоценкой периоде валовую прибыль от продажи чая III сорта в сумме 68 леев [2 720 леев (340 х 8) – 2 652 леев (340 х 7,80)];
b) на 31.12.2009 г. чай III сорта оценен по первоначальной стоимости (фактической себе стоимости), так как по расчетам бухгалтерии ЧСР на дату составления отчета равна 12,80 лея, что больше, чем первоначальная стоимость (11,14 < 12,80). В результате между первоначальной стоимостью чая и его ЧСР образовалась разница в сумме 200 леев [60 x 3,34 (11,14 – 7,80)], которая признана как доход от повышения чистой стоимости реализации и увеличивает балансовую стоимость чая III сорта. Доход от увеличения чистой стоимости реализации по остатку товаров признается только в пределах их себестоимости.
Если предприятие розничной торговли применяет для оценки метод ФИФО, оценка в балансе осуществляется при сравнении партии товара одного наименования по самой низкой цене с чистой стоимостью реализации этого товара.
Пунктом 26) статьи 5 НК определено понятие «рыночная цена» – это цена товара, сложившаяся при взаимодействии спроса и предложения.
Если потери от оценки товаров ниже первоначальной стоимости возникли при составлении финансовой отчетности и рыночная цена не подтверждена соответствующими источниками, такие потери не могут быть признаны при налогообложении и корректируются по стр. 03032приложения 2D к Декларации юридического лица о подоходном налоге (форма VEN 08). Соответственно, в момент реализации товаров, ранее оцененных по ЧСР, необходимы дополнительные корректировки в Декларации соответствующего периода для признания в налоговых целях фактически понесенных предприятием убытков. Таким образом, сумма потерь от переоценки по наименьшей сумме между себестоимостью и чистой стоимостью реализации должна быть учтена, например, на забалансовых счетах.
Если уцененный товар был продан в том же отчетном периоде, т.е. рыночная цена подтверждена чеками кассовых аппаратов или налоговой накладной, такие потери признаются в налоговых целях, за исключением сделок между взаимозависимыми лицами.
При реализации товаров ниже стоимости их приобретения необходимо также восстановить НДС, ранее взятый в зачет при приобретении, что отражается бухгалтерской записью Дт 713 Кт 5342.


2 Пункт 22 приложения № 1 к совместному Приказу Министерства финансов № 32 от 11.03.2002 г. и Департамента статистики и социологии № 30 от 13.03.2002 г. дополнен в конце следующим текстом: «На каждом этапе реализации социально значимых товаров, по которым Правительством регламентирована торговая надбавка, в столбце 10.2 «Наименование» в налоговой накладной поставщиком указывается свободная отпускная цена за единицу, установленная производителем, включая НДС, или цена приобретения в случае импортированных товаров, включая НДС. Данная информация вносится изначально производителем или импортером и переписывается в дальнейшем каждым поставщиком».
 
3 «Расчет чистой стоимости реализации ТМЗ производится на основании:
a) рыночных цен, существующих в момент подсчета суммы, ожидаемой к получению от продажи ТМЗ;
b) колебаний рыночных цен или себестоимости ТМЗ, непосредственно связанных с событиями хозяйственной деятельности, имевших место после отчетного периода, в той мере, в какой эти события подтверждают условия, существовавшие на конец отчетного периода;
b) назначения ТМЗ, находящихся в остатке на конец отчетного периода, – для продажи или использования в производстве».
 
4 Напомним, что в ч. (3) ст. 46 НК определено, что методы учета ТМЗ применяются налогоплательщиком в соответствии с законодательством о бухгалтерском учете (т.е. НСБУ 2). Также существуют Постановление Правительства «О методах учета товарно-материальных запасов» № 31 от 22 января 1999 года и НСБУ 10 «События, произошедшие после даты составления финансовых отчетов». Данные законодательные акты определяют необходимость применения методов учета ТМЗ, регламентируемых НСБУ 2.
 
